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วนัท่ี  26  กนัยายน  2561  

เวลา 09.00 – 16.00 น ณ โรงแรมโกลด์ออร์คดิ วิภาวดรัีงสิต 

หลกัสตูร กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย

         ในสภาพของการแขง่ขนัทีร่นุแรงเชน่นี ้การขายจะประสบความสําเร็จหรอืลม้เหลวนัน้ มปัีจจัยตา่งๆ 
มากมายทีส่ง่ผลกระทบโดยตรง ไมว่า่จะเป็นสนิคา้ พนักงานขาย คูแ่ขง่ รวมถงึสภาวะแวดลอ้มตา่งๆ  
พนักงานจะตอ้งอาศยัทกัษะ เทคนคิ ลกูลอ่ลกูชนในการเพิม่ยอดขายใหไ้ดด้ว้ยการบรหิารปัจจัยตา่งๆอยา่งมี
ประสทิธภิาพ หากพนักงานขาดทกัษะดงักลา่วแลว้ ยอดขายยอ่มลดลงอยา่งแน่นอน หรอื เพิม่ขึน้อยา่งไม่
เต็มที ่ดงันัน้จงึจําเป็นอยา่งยิง่ทีพ่นักงานขายตอ้งเรยีนรูเ้ทคนคิและยทุธวธิใีนการขายและการบรหิารยอดขาย 
เพือ่สรา้งโอกาสแหง่ความสําเร็จในการขายและเพิม่ยอดขายในทีส่ดุ

          หลกัสตูรนี ้จงึไดพั้ฒนาขึน้มาเพือ่ใหท้มีขาย ไดเ้รยีนรูเ้ทคนคิในการเพิม่ยอดขายอยา่งมเีป็นระบบ ได ้
สํารวจและวเิคราะหแ์นวทางการปฏบิตัดิา้นงานขายของตน การทํากจิกรรมดา้นการเสนอขายทีป่ระยกุตข์ึน้ให ้
สมจรงิ จนในทีส่ดุเมือ่จบการอบรม ผูเ้ขา้สมัมนาสามารถสรา้งยทุธวธิใีนการเพิม่ยอดขาย และประยกุตต์อ่ยอด
ความรูด้า้นการขายไดด้ว้ยตนเอง 

วตัถปุระสงค์

1. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลกัการและกลยทุธด์า้นการเพิม่ยอดขายอยา่งเป็นระบบ  

2. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถนําความรูท้ีไ่ด ้ไปใชใ้หเ้กดิประโยชนส์งูสดุแกอ่งคก์ร 

หวัขอ้การบรรยาย

Module 1 โอกาสแหง่การขาย และกลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย

1. เตรยีมพรอ้ม!!! ปัจจัยแหง่ความสําเร็จในการสรา้งโอกาสทางการขาย เพือ่เพิม่ยอดขาย

2. วเิคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนวทางแกไ้ข

3. เจาะแกน่.....การวเิคราะหค์ูแ่ขง่ เพือ่แสวงหาโอกาสการขาย

• ใครคอืคูแ่ขง่ • จดุออ่น จดุแข็งของคูแ่ขง่          • เปรยีบเทยีบยอดขาย

• การตดิตามขอ้มลูและความเคลือ่นไหวคูแ่ขง่

Module 2 เพิม่ยอดขายดว้ยหนึง่สมอง สองมอื และความพรอ้ม

4.  ปฏบิตักิาร ... การเพิม่ยอดขายดว้ยตวัเอง  

•  สรา้งระบบการทํางาน                                    •  การวางแผนเป้าหมายการขายในแตล่ะเดอืน

• วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกบัลกูคา้              • การขายอยา่งเป็นระบบเป็นขัน้ตอน

• การจัดเก็บขอ้มลูลกูคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ

• ความมํา่เสมอในการเขา้พบ                           • การทบทวนการขาย

• สรา้งพลงัใจ เพิม่ไฟใหต้วัเอง

5. กจิกรรมจําลองสถานการณ์การขาย เพือ่หายทุธวธิกีารเพิม่ยอดขาย

(ปฏบิตั ิพรอ้มใหเ้ทคนคิ / ความเห็นเพิม่เตมิจากวทิยากร เพือ่ใหย้อดขายเพิม่ขึน้อยา่งเป็นระบบ)

6. สรปุคําถามและคําตอบ

วทิยากร:
อาจารยส์พุจน ์ กฤษฎาธาร



อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสตูร กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย

ราคาปกติท่านละ 4,000 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,280 บาท

สมคัรก่อนวนัท่ี 21 กนัยาบน 2561 เหลือเพียง! ท่านละ 3,400 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม)

บริษทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 

ท่ีอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขุนเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขีดคร่อมสัง่จา่ย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั

  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคานีร้วม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร
•  เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้
•  ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

ลงทะเบียนเพ่ือเขา้รว่มสมัมนา

ชือ่บรษัิท /หน่วยงาน...................................................................................................................................

ทีอ่ยูบ่รษัิท.................................................................................................................................................

                  
1. ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

2. ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

3. ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

4.   ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

5.   ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................
                  

โทรศพัท ์.......................................................... เบอรต์อ่........................................ โทรสาร ...................................

หมายเหต ุ...........................................................................................................................................................

การแจง้ยกเลิก : ผูส้มคัรสามารถท่ีจะยกเลิกการเขา้อบรมได ้ในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัค่าธุรการ รอ้ยละ 15 ของค่า

สมคัร และในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คืนเงินรอ้ยละ 50 ของค่าสมคัร นอกเหนือจากน้ีแลว้ บริษัทฯ จะไมคื่นเงินใดๆ ทั้งส้ิน 

การจองมีผลเมื่อชาํระเงินเรียบรอ้ยแลว้และแสดงใบ Pay-in เพื่อเป็นหลกัฐานในการสาํรองท่ีนัง่


